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VOCE CONHECE A
POS-GRADUACAO
UNIFAMETRO?

O Centro Universitario Fametro - Unifametro esta legitimada a
oferecer, também, cursos de especializagcdo em nivel de
pos-graduacdo lato sensu presenciais e a distdncia (nos quais se
incluem os cursos designados como MBA).

Inicialmente o setor de Pds-graduacdao da Unifametro,
localizava-se no campus Conselheiro Estelita. Em 2004, comecgou
a oferecer cursos de Especializacdao customizados e focados na
realidade de marcado, com elevado padrao de qualidade e
professores detentores de comprovada experiéncia profissional e
titulacao compativel em suas pareas de atuacao.

Os projetos dos cursos de Pos-graduacdo foram elaborados para
propiciar a aplicagao do conhecimento aos alunos, por meio de
atividades praticas que complementam e enriquecem a teoria
apresentada em sala de aula.




FIQUE POR
DENTRO DO

OBJETIVO DO
SEU CURSO

O curso tem como foco principal os
profissionais interessados em
conhecer estrategias inovadoras na
area de gestao utilizando a inteligéncia
de mercado, aprimorando a sua
capacidade na tomada de decisao,
além de prepara-los aos nhovos
desafios no mercado coletivo, afim
de assumir posi¢cdes relacionadas a
gestao como tambeém aperfeicoar
suas competéncias, procurando
entender o mercado competitivo
contemporaneo.
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OBJETIVO GERAL:

Desenvolver gestores lideres nas organizagcd6es comerciais na
tomada de decisdoes gerenciais.

OBJETIVOS ESPECIFICOS:

* Estimular o aluno a desenvolver uma visdo estratégica
voltada para a administragcdo comercial;

* Desenvolver lideres na transformacdo organizacional
no que tange a gestao comercial.

» Possibilitar o aluno conhecimento necessario na

elaboracdo de planos de vendas com foco em resultados;
» Propiciar troca de experiéncias e conhecimentos na
construcdo de redes de relacionamento (networking)

entre os alunos.




O QUE VOCE VAI
APRENDER

*MARKETING ESTRATEGICO E INTELIGENCIA DE MERCADO;
INTELIGENCIA COMPETITIVA E TECNOLOGICA;

*‘BUSINESS LAW NAS ORGANIZACOES;

‘MIiDIAS DIGITAIS DE VENDAS;

*AMBIENTE ECONOMICO E TENDENCIA DE MERCADO;
*SIMULACAO COMERCIAL E NEGOCIACAO;

*GESTAO DE SERVICOS E QUALIDADE NO VAREJO;

*TRADE MARKETING E GESTAO DO PONTO DE VENDAS;
«GESTAO DE VAREJO E TENDENCIAS DE MERCADO;
*ECONOMIA COMPORTAMENTAL E DECISOES DO CONSUMIDOR;
*GESTAO DA FORCA DE VENDAS E DISTRIBUICAO;
*DISTRIBUICAO E LOGISTICA NO VAREJO.

CONFIRA 3 BENEFICIOS DE CURSAR UMA POS-GRADUACAO:
*Aumento da empregabilidade;

sAmpliacao do networking;

*Possibilidade de assumir cargos sénior/gestéo. 5




SAIBA TUDO
SOBRE A SUA POS

Quanto tempo dura o curso?

A carga horaria do curso é de 360 horas,
com durag¢ao de 20 meses.

Quais os requisitos para iniciar a sua pos?
Ter um diploma de graduacao e ter colado grau.

Tem certificado?

Sim. O certificado de conclusao pode ser solicitado apos finalizar
todas as disciplinas.

Cursar sua Pos-Graduacdo na Unifametro é um dos investimentos
mais importantes para alcancar os objetivos.
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